
IC
    POS



ตัวอย่างรายงาน

ตัวอย่างรายงาน

ตัวอย่างรายงาน

ตัวอย่างรายงาน

ตัวอย่างรายงาน

ปัญหาที่ท่านเคยพบ
ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ตัวอย่างรายงาน

ปัญหาที่ท่านเคยพบ
ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ตัวอย่างรายงาน ตัวอย่างรายงาน

ตัวอย่างรายงาน

ปัญหาที่ท่านเคยพบ
ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ตัวอย่างรายงาน

ปัญหาที่ท่านเคยพบ
ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ซื้อ ขาย

คลัง
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ปัญหาที่ท่านเคยพบ

การรับสินค้าเข้าแต่ละวัน ไม่มีการลงข้อมูลรับเข้าที่ชัดเจน 
ถูกต้อง หรือตรวจสอบได้

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

รายงานซื้อ ส่งคืน ตามเอกสารแบบละเอียด

ช่วยให้ระดับผู้ใช้งาน ตรวจสอบความถูกต้องในการรับสินค้ารายวันได้





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่ทราบต้นทุนของสินค้า ค่าใช้จ่ายในการซื้อแต่ละเดือน

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ทำให้เจ้าของกิจการสามารถตรวจสอบสรุปภาพรวม มูลค่าต้นทุนซื้อในแต่ละเดือน
ของกิจการ

รายงานซื้อ ส่งคืน ตามเอกสารแบบสรุป





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ขาดเครื่องมือที่ช่วยบริหารงานขาย และไม่ทราบยอดขายรายวันที่แท้จริง

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยให้ทราบถึงยอดขายราย ณ สิ้นวัน 

รายงานสรุปยอดขายแต่ละวัน





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่ทราบว่าสินค้าใดขายดี ขายไม่ดีในท้องถิ่นนั้น ขาดโอกาสในการจัดหาสินค้ามาเพื่อ
สำรองขายที่เพียงพอ

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยให้วิเคราะห์สินค้าขายดี นำไปสู่การบริหารสต๊อกสินค้าของกิจการ เพื่อจัดเตรียม
สินค้าให้เพียงพอสร้างรายได้เพิ่มเติมให้แก่กิจการ

รายงานจัดอันดับจำนวนสินค้า





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่มีข้อมูลรหัสสินค้าขาย ไม่ทราบว่าควรเริ่มการตั้งค่าจากกลุ่มสินค้าใด

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยให้วิเคราะห์การขายสินค้าตามหมวดได้ นำไปสู่การวิเคราะห์ การตั้งค่าสินค้าใน
ระบบเมื่อเริ่มต้นใช้งานระบบ

รายงานจัดอันดับยอดขายสินค้าตามหมวดสินค้า





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่ทราบยอดขาย และยอดรับเงินรายวัน ส่งผลต่อการตรวจสอบยอดเงินแคชเชียร์
รับ และนำส่งให้ มีความถูกต้องมากน้อยเพียงใด ซึ่งอาจมีการทุจริตเกิดขึ้น

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยให้สามารถกระทบยอดขายรายวัน เปรียบเทียบยอดรับชำระแต่ละชนิด และ
สามารถวิเคราะห์ประสิทธิภาพการทำงานของแคชเชียร์ได้เพิ่มเติม จากการสรุปการ
ยกเลิกรายการขาย การยกเลิกบิลขายต่างๆ เพื่อให้ทราบถึงพฤติกรรมการขายของ
แคชเชียร์

รายงาน X  (สรุปตามแคชเชียร์)





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่ทราบว่าแต่ละบิลทำการชำระเป็นประเภทใดบ้าง แคชเชียร์มีการทุจริตในการรับ
เงินหรือไม่

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยตรวจสอบการชำระแต่ละชนิดรายวันได้แม่นยำ เพื่อใช้ตรวจสอบกับยอดเงินรับ
แต่ละชนิด

รายงานสรุปรวมการชำระแต่ละวัน





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่ทราบว่าสินค้าใดมียอดเคลื่อนไหว ยอดขาย การหมุนเวียนสินค้าที่ดี

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ช่วยให้ผู้บริหารทราบปริมาณสินค้าเคลื่อนไหว การขายตามช่วงเวลา เพื่อนำไปใช้
ตรวจสอบ และจัดการกับสินค้าที่ค้างสต๊อก ลดต้นทุนในการจัดเก็บ หรือ อาจเกิด
สินค้าเสียหาย หมดอายุ

รายงานสรุปการเคลื่อนไหวสินค้า





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่สามารถทราบได้ว่าสินค้าคงเหลือจริงมีเท่าไหร่ สินค้ารายการใดมีมากเกินจำเป็น
หรือไม่

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ทราบถึงจำนวนสินค้าคงเหลือ ณ วันที่ต้องการตรวจสอบ

รายงานสรุปสินค้าคงเหลือในคลัง-ทุนจริง





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ไม่สามารถทราบได้ว่าช่วงเวลาไหนของวันที่ขายดี และทำให้การเตรียมคนเพื่อช่วยหน้า
ร้านดพียงพอในช่วงเวลาที่ลูกค้าเยอะ จัดเตรียมกำลังพลไม่ถูกต้องต่อหน้าที่เวลา

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

ทราบถึงช่วงเวลาที่ลูกค้าเข้าเยอะเพื่อจัดคนช่วยหน้าร้าน และทราบถึงช่วงเวลาที่ลูกค้า
น้อยจะได้เตรียมคนเพื่อจัดของขึ้นชั้นวางขายสินค้า

รายงานยอดขายตามเวลา





ปัญหาที่ท่านเคยพบ

ข้อมูลในการขายรายเดือน มีไม่ครบถ้วน ได้เพียงการประมาณการขายในแต่ละวัน-
เดือน

ประโยชน์ที่ท่านได้รับ

จัดการข้อมูลขายเพื่อนำส่งภาษี หรือ ส่งให้สำนักงานบัญชี เพื่อนำส่งกรมสรรพากร

รายงานภาษีขาย






